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CRITERIOS DE SELECCION DE LAS MIPYMES Y/O UNIDADES PRODUCTIVAS QUE PARTICIPARAN
EN EL PROGRAMA:

Criterios habilitantes

Las MiPymes y/o unidades productivas deben cumplir con las siguientes caracteristicas para

participar en el programa:

1. Los postulantes pueden o no contar con RUT y/o Registro mercantil. Ninguno de los dos
casos es excluyente.

2. Desarrollo de la actividad econémica priorizada: MiPymes y/o Unidades productivas que
cuenten con minimo 12 meses de antigliedad en el desarrollo de la actividad econémica

3. Minimo dos personas vinculadas a la MiPyme y/o unidad productiva mayores de edad.

4. Se priorizardn aquellas MiPymes y/o unidades productivas que se enmarquen bajo el
concepto de economia popular.

5. Ubicadas geograficamente en la ciudad de Popayan.

6. Que cuenten con espacio fisico e infraestructura para operacion.

Nota: Las MiPymes y/o Unidades Productivas que sean visitadas y se realice diligenciamiento de la
herramienta diagndstico, se les validaran los criterios de entrada y la informacién suministrada

durante el proceso.

Las MiPymes y/o Unidades Productivas que cumplan con los criterios de entrada, deben diligenciar
completamente el formulario de postulacién. Es importante resaltar que los formularios que no
estén totalmente diligenciados no serdn tenidos en cuenta.

Criterios de evaluacion

Una vez cerrada la postulacidn, se realiza el proceso de evaluacion, el cual busca garantizar que los

beneficiarios sean los que mayor aprovechamiento encontraran en los servicios ofrecidos por el



Comercio, NNpU/Sa

Industria y Turismo Colombia

Centro de Reindustrializacion ZASCA vy asi potencializar los resultados de este. Este proceso de
evaluacidon analiza el modelo de negocio y el equipo emprendedor, teniendo en cuenta los

siguientes criterios:

Criterio de Evaluacion Descripcion

Modelo de negocio: se analiza la estructura del negocio y la capacidad de la empresa para crear valor por
medio de la innovacion, productividad, potencial de escalabilidad y capacidad de convertirse en un negocio
con crecimiento rdpido, rentable y sostenido. El modelo de negocio se evalua segtn los siguientes criterios:
Ventas y traccion de ventas Es una medida que representa el nivel de aceptacion del
producto/servicio en términos econdmicos a partir de las
ventas.

Potencial de crecimiento y/o sostenibilidad Mide las capacidades organizativas, administrativas, de
planeacion y prospectiva estratégica, gestion comercial y
ventas, gestion operativa y financiera del negocio.
Potencial de sofisticacion e innovacion Se evaluaran las capacidades de optimizacidn y sofisticacion
de productos y procesos productivos del negocio.
Asimismo, se evaluard la capacidad de introducir y/o
mejorar sus productos, servicios o procesos.

Lider y equipo emprendedor: analiza las necesidades del equipo emprendedor y su capacidad para
aprovechar los beneficios que ofrece Zasca. Se analizan los siguientes criterios:

Formacién y experiencia Comprende la experiencia, formacion,
multidisciplinariedad y competencias del equipo de trabajo
para el direccionamiento y el buen funcionamiento de la
empresa.

Caracteristicas del lider Se evaltdan las motivaciones para emprender, el nivel de
liderazgo, la aversion al riesgo y nivel de delegacion

Se evallan las practicas gerenciales y procesos de toma de
decisiones

Una vez cumplidos los criterios habilitantes y una vez realizada el proceso de evaluacion, se dard un
puntaje a cada aplicante, en una escala de 0 a 100. Se ordenardn los negocios de mayor a menor de
acuerdo con los resultados obtenidos, la primera posicién estara ocupada por el negocio que tenga
el puntaje mas alto (100) y la Ultima posicion estara ocupada por el negocio que tenga el puntaje
mas bajo; y se seleccionaran los negocios con los mayores puntajes hasta completar el nimero de

cupos asignados al ZASCA, que permitan dar cumplimiento a la meta de atencién.

Aguellas postulaciones que queden seleccionadas seran visitadas por el operador el cual debera
validar los documentos requeridos y diligenciar la informacién del diagndstico, la cual serd usada

para establecer un plan de accion.



