


Impulsamos la economía local transformando emprendimientos en empresas de alto
impacto y generando oportunidades que fomentan el desarrollo social.

Somos la red global sin ánimo de lucro;  de, por y para emprendedores; líder en
Emprendimiento de Alto Impacto.

Endeavor tiene una metodología única que nos permite seleccionar a los mejores
emprendedores de los 33 países en donde operamos. 

Construimos una comunidad global formada por emprendedores, mentores y aliados,
capaz de generar valor al impulsar el talento y promover la innovación empresarial.

¿Qué es Endeavor?



ScaleUp Endeavor es la fusión de los diferentes programas de acompañamiento que

existían en Endeavor (ScaleUp Caribe, Scale Up Medellín y ScaleUp Tech), para así tener

un único programa de alcance nacional que pusiese a disposición de cada vez más
emprendedores que buscan escalar sus empresas, la experiencia, conocimiento y
metodología de esta Red. 

Sabemos que el camino para escalar una empresa está lleno de desafíos y retos, pero

gracias a la trayectoria de Endeavor, hemos adquirido la experiencia y metodología

para apoyar mejor a las empresas participantes. 



Tiempo de Constitución
1 año

Modelo Endeavor
Escalable, repicable, innovador

Facturación
150k USD

Crecimiento
Mín 30% anual 

Plus: Inversión recibida 
Al menos de 50k USD

Requisitos
de aplicación



VALOR: COP$ 2'500,000
Fase # 1  

NÚMERO DE EMPRESAS : 45 

Estructura del programa

VALOR: COP$ 5'000,000
Fase # 2  

NÚMERO DE EMPRESAS : 20 



Espacio de Networking
con empresas a nivel

nacional

Talleres prácticos hechos por
mentores Endeavor, quienes
son parte de empresas más
reconocidas a nivel LATAM

Talleres enfocados en áreas
específicas como: cómo armar un
equipo de ventas y estrategias de

growth - Marketing digital

Visibilidad de la compañía y
sus emprendedores en el
ecosistema emprendedor

BENEFICIOS  

Acompañamiento de tu
empresa a la medida en la

fase 2

Podrás interactuar con
Emprendedores Endeavor de

Colombia y el mundo, y
conocer de cerca sus

experiencias.

Masterclasses adicionales con
nuestros aliados. 

Créditos para Google
StartUps y Mentors Mind



Talleres 
Empresas Tech 
- Etapa Temprana

Talleres 
Empresas Tech 
- Etapa Avanzada

Tipos de
financiación y
qué implica
relacionarse

con cada
inversionista  

¿Cómo tener el
mejor talento
tech y cómo
retenerlo?

Planeación
Estratégica

para empresas
en etapa

temprana  

Planeación
Estratégica

para empresas
en etapa

avanzada  

Presupuestos
de ventas

anuales y Unit
Economics

para empresas
en etapa
temprana 

Presupuestos
de ventas

anuales y Unit
Economics

para empresas
en etapa
avanzada 

Taller Comercial y
Mercadeo, dividido en

empresas B2B, B2C o SaaS: 

B2B: Cómo armar un
equipo de ventas y

estrategias de growth –
marketing digital 

B2C: Marketing digital y
estrategias de growth 

 
SaaS: Comercialización de

plataformas SaaS y
estrategias de growth 

 

Talleres Empresas Tech  



Talleres 
Empresas
Tradicionales 
- Etapa Temprana Acceso a

Capital:
Diferentes

fuentes para
encontrarlo 

Transformación
tecnológica  

Planeación
Estratégica

para empresas
en etapa

temprana  

Planeación
Estratégica

para empresas
en etapa
avanzada 

Presupuestos
de ventas

anuales y Unit
Economics

para empresas
pequeñas  

Presupuestos
de ventas

anuales y Unit
Economics

para empresas
grandes 

Taller comercial y de
mercadeo, dividir en B2B,

B2C o SaaS: 

B2B: Cómo armar un
equipo de ventas y

estrategias de growth 
 marketing digital  

 
 B2C: Marketing digital y

estrategias de growth  
 
 

Talleres Empresas Tradicionales
 

Talleres 
Empresas
Tradicionales 
- Etapa Avanzada



ALGUNOS
EMPRENDEDORES

VERSIONES
ANTERIORES

Sebastian Noguera
Pre-Selección 

Co-founder & President 
Habi

Sebastian Hernandez 
Co-Fundador & CEO

Superfüds

Ana Barrera
Co-Fundadora & CEO

Aflore

Felipe Tascón
Emprendedor Endeavor

Fundador & CEO
Mesfix



ALGUNOS
MENTORES DE

LA RED

Fermin Paus
Client Solutions Manager 

Facebook
 

Matteo Cera
President  & Co-Founder

Hogaru

Ana Maria Sandoval
Sales VP & Co-Founder  

Bold

Lina Garcia
Business Operations Senior Manager

LinkedIn


